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Mitarbeiter:in (w/d/m) im Bereich  

Vertrieb & Business Development 
 

 Dresden |  Vollzeit (ab sofort) | Jahresbruttogehalt: 65.000 € | # 2603-587 

 

Über Uns 

Wir sind PRUUVE, ein aufstrebendes Startup aus dem renommierten IAPP der TU Dresden. Unsere 
Vision ist es nachhaltige Technologien zu entwickeln, die nicht nur die Umwelt schonen, sondern auch 
wirtschaftlich attraktiv sind. Wir entwickeln und vertreiben Sensoren & Messgeräte für die 
Qualitätskontrolle von industriellen UV-Prozessen mit dem Ziel Kosten und CO2-Emissionen zu 
reduzieren. Nach unserem Produktlaunch Anfang 2025 konnten wir im vergangenen Jahr bereits 
signifikanten Umsatz erzielen. Wir schließen gerade unser SEED-Investmentrunde ab und suchen jetzt 
nach Verstärkung im Team für die weitere Aufbauphase. 
 

Wir bieten 
• Ein Schlüsselrolle im wachsenden DeepTech Startup im Bereich der Photonik 

• Selbstbestimmte & flexible Arbeitszeiten mit Möglichkeit zu Remote-Arbeit, Beteiligung am 
Erfolg des Startups durch ein vSOP, ein motiviertes internationales Team  

• Bei Wunsch und Eignung umfangreiche Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten 

 

Dein Profil 
• Berufserfahrung in B2B Vertrieb & Business Development sowie im Außendienst 

• Reisebereitschaft mit etwa 2–5 Termine pro Monat vorranging im DACH-Raum für 
Kundenbesuche und Messen  

• Idealerweise Branchenkenntnisse in UV-Print, UV-Converting und Beschichtungsindustrie 
bzw. in Klebe- und Desinfektionsanwendungen 

• Verhandlungssicher in Deutsch und Englisch 

• Ab sofort bzw. zum nächstmöglichen Zeitpunkt vollständig im Raum Dresden verfügbar 

 

Deine Aufgaben 
1. B2B Vertrieb von Produkten  

• Kundenakquise & Entwickeln und Implementieren von Vertriebsstrategien,  

• Betreuung administrativer Prozesse inkl. Aufbau CRM & Online-Shop 
Erstellung von Angebot und Rechnung sowie Versand 

2. Business Development inkl. Marketing & Vertrieb und Produktmanagement 

• Durchführung von Marktanalysen und Wettbewerbsbeobachtungen 

• Zusammenarbeit mit Kunden & Partnern im DACH-Raum 

• Enge Zusammenarbeit mit der F&E-Abteilung zur Umsetzung der Produktstrategie 

 

Interesse? 
Wir freuen uns auf Deine Bewerbung! Bitte sende Deine Unterlagen inkl. Motivationsschreiben, 
Lebenslauf und letzten Zeugnisse an hr@pruuve.de bis zum 30.04.2026. 


